
ヘッドスパ
ねころびん
フランチャイズオーナー募集

 あなたの街に"眠りの癒し空間"を
独立の夢を、安心と成功で

サポートします
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あなたの想いに
寄り添います

「いつか自分のお店を持ちたい」そう思っても、最初の一歩ってすごく勇気がいり

ますよね。

独立への不安、ありませんか？

 サロンを始めるには、何から手をつければいいの？

 資金ってどうやって計画したらいいんだろう？

 オープン後にお客様を呼ぶ方法は？

 一人で準備するのは心細い…

ねころびんの方針

 誇張した数字や夢物語は提示しません。

 現実的で実現可能なデータだけをお伝えします。

私たちと一緒に、店舗開業を実現させていきましょう！



"
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いつか自分のお店を持ちたい

その想いを実現するために

私たちがサポートします



業界動向と事業
ポイント リラクゼーション市場の成長性

国内リラクゼーション市場は年率8.7％で成長を続けています。慢性的なストレスや疲労を抱

える現代人のニーズに応える形で、市場規模は着実に拡大しています。

「眠り」特化型サービスの需要急増

特に「眠り」と「リラックス」に特化した専門店への需要が急増中。スマホやPC使用増加に

よる眼精疲労、睡眠障害など「脳の疲れ」に対するケアニーズが高まっています。

低リスク開業モデルと本部サポート

『ねころびん』はドライヘッドスパフランチャイズの低リスク開業モデルを提供。本部によ

る技術・集客・運営の一貫サポートにより、未経験からでも安定した収益を実現できます。
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ねころびんの強
み

① 圧倒的集客力

デザイン会社発ブランドならではの高品質広告ツールを提供。SNS向け動画・バナー・チラ

シ・看板など、反響率にこだわった集客資材で効果的な集客を実現します。

② 教育力

ドライヘッドスパのスクール運営をしている本部だから施術経験が不安でも自信を持ってデ

ビューできます。技術・接客・カウンセリングを徹底指導します。

③ 唯一無二の技術

ドライヘッドスパ×音楽療法の融合。174Hzのリラックス音源を全室導入。またヘッドスパ以

外にも肩甲骨剥がしや首のオーバーホールなど現代人の悩みにアプローチしたメニューを多

数用意しています。

④ 柔軟なターゲット戦略

女性専用ルーム完備、カップル・親子利用対応、メンズ歓迎など、幅広い客層をターゲット

にしたサービスを提供。多様なニーズに応えられます。

5



ねころびんが他
のヘッドスパ専
門店と違う理由

ヘッドスパ専門店の弱点を克服

多くのヘッドスパ専門店はチェア型で「頭だけ」の施術。お客様の「体や足もケアしたい」

という要望に応えられず、他店へ流出するケースが多発しています。

ベッド施術で全身に対応

ねころびんではヘッドスパを軸にしつつ、ベッドスタイルで施術。頭だけでなく、首・肩・

背中・足など全身をケアできるメニューを完備しています。

人気のハーフ＆ハーフメニュー

「羽ばたけ天使の羽！肩甲骨はがし＋ドライヘッド」「極ほぐし首オーバーホール＋ドライ

ヘッド」など、リピーター続出の組み合わせメニューが豊富です。

幅広いニーズに応える設計

"ヘッドスパだけでなく、全身の癒しまで提供できるサロン"として、近隣の競合店からもお

客様を呼び込めるビジネスモデルを実現しています。


ベッドスタイルで全身ケア

チェア型は頭のみ


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ねころびんの集
客サポート 本部による徹底した広告支援

SNS広告、動画広告、地域密着型のチラシ配布など、様々な集客手段を本部がプロデュース。

店舗の魅力を最大限に引き出す広告戦略で、新規顧客の獲得を強力にサポートします。

信頼感を高める店頭ツール完備

プロが制作したメニュー表、ギフト券、カウンセリングシートなどの接客ツールを完備。店

舗の信頼感を高め、お客様の満足度と再来店率の向上につながります。

差別化できる独自メニュー

競合店との明確な差別化を実現する独自のメニューを多数ご用意。174Hzのリラックス音源に

よる「本物の眠り体験」など、他店にないサービスがお客様の心をつかみます。
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オーナー像
フランチャイズオーナーに最適な方

 自分で独立したいけれど、自信がない方

 技術はあるが、開業支援やノウハウが欲しい方

 開業後、持続的に集客できるか不安な方

 ブランディングや広告の知識がなく、サポートを受けたい方

 何から始めれば良いのかわからない方

「自分の手でお客様に癒しを提供しながら、

自分のお店を成長させたい人」が

最も成功しやすいオーナーです。


こんな方におすすめ
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加盟プランと費用
※表示価格は2025年9月現在のものであり、今後変更となる場合がございます。あらかじめご了承ください。

990,000円（税込）

加盟金
リーズナブルな初期投資

最小限の初期投資で独立開業を実現。ブランド使用権、WEB構

築費、オープン広告デザイン費、店頭ツール、研修費などが

含まれます。独立に不安がある方でも安心して開業できる低

リスクモデルです。

 2席以上のベッドがおすすめ

33,000円（税込）

月額ロイヤリティ
継続的なサポート体制

月々のロイヤリティには継続的な集客支援、SNS広告サポート、

新メニュー開発、LINE・zoom相談などが含まれます。本部による

バックアップで安定した経営を実現します。
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加盟金に含まれるもの



ブランド・WEB関連

✓ ブランド使用権（屋号を使える権利）

✓ WEBページ構築費（公式サイト掲載）



広告・店舗関連

✓ オープニング広告デザイン費

✓
店頭ツール一式（カウンセリングシート

等）

✓ スタンプカード・POP・ギフト券

✓ 内装デザイン監修



ノウハウ・研修

✓ 運営ノウハウ提供（マニュアル一式）

✓ オペレーション指導

✓ 技術研修費（3名分）

✓ 接客・運営研修

※移動・宿泊費は別途
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サポート内容一覧



出店サポート

✓ 物件選定アドバイス

✓ 立地調査・商圏分析

✓ 設計・内装アドバイス

✓ オープン準備支援



技術・集客サポート

✓ 技術研修（基礎/実践指導）

✓ チラシ/動画/WEB広告運用

✓ LP作成支援

✓ SNSマーケティング指導



運営・継続サポート

✓ 人材採用・面接フォロー

✓ 売上分析・メニュー戦略

✓ 継続Zoom面談

✓ マーケティング施策アップデート
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収益モデル（概要）
350〜500万円
開業資金の目安
加盟金を含む初期投資総額

加盟金のほか、物件取得費、内装工事費、設備費用、備品費

用、広告宣伝費などが必要です。既存スペースの活用や規模

に応じて費用は変動します。ミニマムスタートプランなら低

コストでの出店も可能です。


具体的に開業に必要な費用一覧のリスト有。詳細な投資計画

は面談にてご案内

80〜120万円
月間売上モデル
2席モデル・施術単価4,500円想定

施術料金設定や立地条件、営業時間などによって収益は変動しま

す。本部の集客サポートと独自メニューにより、高いリピート率

と客単価を実現し、安定収益を目指します。

 具体的な収益シミュレーションはZoom面談にて
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開業経費まとめ（2〜3席の場合）

3,500,000円
開業総合計（加盟金含む）

リーズナブルな初期投資で開業可能。ドライヘッドスパとしては業界最低水準の資金で開業できます。

物件取得費、内装・電気工事など 洗濯機、パソコン、音響機器など

ベッド、タオル類、マッサージ用品など 洗剤・日用品など消耗品一式

採用費用 チラシ印刷・配布、SNS広告配信など

ブランド使用料、WEBサイト構築、店頭ツール一式（カウンセリングシート、スタンプカード、店内

POP）、研修費など

※開業物件によって店舗関連の費用の変動が大きくなります。

1. 店舗関連 1,500,000円 2. サロン設備 350,000円

3. 施術関連 250,000円 4. 備品・消耗品 60,000円

5. リクルート関連 200,000円 6. 広告宣伝 150,000円

7. 加盟金 990,000円
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収益シミュレーションの一例

100万円
月売上（2席サロン）

(条件：売上100万円/月)

【売上内訳】

オーナー施術分： 50万円

業務委託セラピスト施術分： 50万円

合計： 100万円

47.5万円
オーナー最終収益

(売上−経費の月間取り分)

【経費内訳】

セラピスト報酬（バック率55％）： 27.5万円

家賃： 10万円

システム利用料（予約・決済）： 5万円

ネット・電話・水道光熱費： 3万円

決済手数料： 2万円

広告宣伝費： 2万円

FCロイヤリティ： 3万円

経費合計： 52.5万円 14




